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afazendaem
Uberaba (MG)




Alo

e da fazenda?

Enquanto o governo tenta universalizar a
comunicacao no campo, produtores saem a caca
de alternativas de telefonia e banda larga

Texto Mariana Caetano » Fotos Ermesto de Souza

pecuarista Luciano Borges Ribeiro,
selecionador de nelore em Uberaba
(MG), perdeu as contas de quantos
negocios deixou de fechar por falta
deumbom servico de comunicacdo
nafazenda. Era comum ele comecar
afalar ao celular e a ligacdo cair ou a voz ir sumindo
aos poucos —isso quando o aparelho funcionava. Por
tais motivos, ha cerca de um ano, Ribeiro resolveu
instalar um amplificador de sinal celular norecinto de
leilées da propriedade, a Rancho da Matinha. "Muitas
vezes, recebiamos técnicos de outras fazendas que,
por ndo conseguirem contato com os patroes, acaba-
vam ndo dando mais lances de compra”, conta.

O equipamento ampliou a comunicacao no am-
biente de remates, mas o pecuarista ainda queria ir
maislonge. Ao elaborar comum grupo canadense um
projeto que mede a eficiéncia alimentar de bovinos,
Ribeiro decidiu instalar uma torre de comunicacao de
36 metros de altura na propriedade de 1,2 mil hectares
para ter, além de ligacdes telefonicas de qualidade,
acesso ainternet rapida. "Precisamos de conexao 24
horas para enviar dados para o Canada, eatorre deve
estar em funcionamento ate junho”, preveé,

Ribeiro esta deixando de fazer parte do enorme
contingente da populacao rural brasileira que dispoe
de pouca - ou por vezes nenhuma - oferta de comu-
nicacdo. Segundo dados de 2009 do Instituto Brasilei-
ro de Geografia e Estatistica (IBGE), os mais recentes
disponiveis, somente 4% dos domicilios situados no

campo tém acesso ainternet e outros 9% contam com
telefone fixo. Apenas no caso da telefonia movel os
numeros sao menos alarmantes: pouco mais de 50%
dasresidénciasruraisja possuem celulares — embora,
dependendo da regido, o sinal seja vacilante,
"Temos grande divida com esse setor. Ha um atraso
emrelacdo a area urbana e queremos comecar a mu-
darisso”, afirma o ministro das Comunicacées, Paulo
Bernardo. Tendo em vista o problema, firmou-se na
pauta do governo a discussao sobre a renovacéo do
Programa Geral de Metas de Universalizagio (PGMU
3), que contemplaria o atendimento das necessida-
des de telefonia fixa rural e, possivelmente, de ban-
da larga. A Agéncia Nacional de Telecomunicagoes
(Anatel) esta finalizando umrelatorio, e as alteracoes
nos contratos de concessao devem ser definidas em
junho. Um dos pontos mais importantes do novo
PGMU é a destinacdo da faixa de 450 megahertz (MHz).
Asprincipais vantagens da faixa, hoje utilizada exclu-
sivamente pela Policia Federal, sdo o maior alcance e
a consequente reducao do numero de torres neces-
sdrio, o que diminui o custo de operagdo. "Estima-se
quealiberacdo dafrequéncia de 450 MHz possa fazer
deslanchar 8 milhdes de acessos, originados emresi-
déncias e empresas rurais", afirma Bernardo.
Olicenciamento da faixa ainda é uma incognita. A
duvida € se a tarefa ficaria com as grandes conces-
sionarias de telefonia, com a Telebras (que ja mani-
festouinteresse) ou com as operadoras de servico de
comunicacdo multimidia (SCM), provedores menores,
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de atuacdoregional. Esta ultima hipotese é a prefe-
rida da Associacao Brasileira de Telecomunicacoes
Rurais (Abrater). “Temos preocupacéo com o lobby
das grandes operadoras de celular, que talvezndo ve-
nham a cobrir o meiorural damaneiraideal. E preciso
definir detalhadamente as areas de cobertura", afir-
ma o presidente da entidade, José Orlando Witzler.
Enquanto nao se criam solucées que verdadei-
ramente universalizem o acesso a comunicacdo no
interior do pais, produtores investem de forma indi-
vidual em novas tecnologias. Uma das alternativas &
o amplificador de sinal celular, a aposta de Luciano
Ribeiro, de Uberaba. Ele e baseado em uma antena
que capta osinalde uma torre préxima e oretransmite
no ar, possibilitando servicos de voz e internet. Esse
equipamento sempre foi caro e de grande porte —era
parte dainfraestrutura das operadoras de celular para
cobrir areas com sinal escasso, como tuneis. Mas, ha
dois anos, surgiram amplificadores de baixo custo e
poténcia, como o daNeger Telecom. "0 proprio usuario
pode fazer a instalacdo e o equipamento € pequeno

viabiliza o custo do satelite, ainda elevado no pais,
porque o indice de compressao € 500% maior que o
de uma estacdo convencional. "A grande economia
€ no operacional, més a més, pois o usuario passa a
arcar com um custo bem menor de satélite para ter
omesmo trafego”, diz Roberto Aroso, presidente da
consultoria Aroso & De Laurentis, responsavel pela
comercializacao do produto no pais.

De fato, os satélites sdo pecas importantes para
dinamizar o acesso as comunicacoes rurais. Ha dois
tipos deles: os de baixa ¢rhita e os de ¢rbita mais ele-
vada, chamados de geoestacionarios. Os primeiros,
mais proximos da superficie terrestre, tém termi-
nais menores, porque € necessario menos poténcia
paraalcanca-los. "Esses terminais sdo equipamen-
tos portateis que mais parecem telefones celulares",
afirma Ciro Chudo, diretor comercial da Arycom, que
representa no Brasil companhias internacionais que
trabalham com os dois tipos de satélite.

Atualmente, um dos maiores clientes da Arycom
no pais sdo as Forcas Armadas, que utilizam o servico

A FAIXA DE 450 MHZ, HOJE USADA PELA POLICIA
FEDERAL, PODERA SER ADOTADA PELO CAMP
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a ponto de poder ser enviado pelo correio”, explica

Eduardo Neger, presidente da empresa.

Na esteira dareducéo de custos no acesso a tele-
comunicacées, chegouao mercado brasileiro, nofinal
do ano passado, uma tecnologia alema que oferece
um tipo de estacdo de radio base de porte reduzido
emais em conta, destinada a areas de baixa densi-
dade populacional: a nano-BTS, Esse equipamento,
responsavel pela conexao entre telefones celula-
res e operadoras de telefonia, ja vinha sendo usado
por companhias aereas que ofertam comunicacao
a bordo. A tecnologia proporciona servigos de voz e
de dados, o suficiente pararealizar tarefas cotidianas,
como o envio de e-mails. No sistema, telefones celu-
lares funcionam como se fossem ramais moveis de
um PABX (central telefénica quereune todas as cha-
madas feitas na propriedade), que podem se conectar
com o exterior da fazenda atraves de um satélite.

A estrutura danano-BTS e formada por uma mi-
niestacdo deradio base, a qual e aplicado um algorit-
mo de compressao, permitindo que seja possivel usar
uma banda de satelite muito menor. Assim, o sistema

de satélite especialmente em operacdes de mapea-
mento da Amazoénia. "A atuagdona arearural € uma
meta, mas temos um caso ou outro”, afirma Chudo.

Quem também quer ampliar oleque de clientes do
agronegocio é aHughes, uma das lideres mundiais em
comunicaco por satélite. Hoje, os usuarios do campo
representam pouco menos de 10% do faturamento
anual da empresa no Brasil - nos Estados Unidos,
onde fica a matriz, o segmento responde por cerca
de 20% dos ganhos. Para Rafael Guimaraes, diretor
de marketing da companhia, o satélite oferece um
beneficio fundamental: a possibilidade de atendi-
mento em todo o Brasil. “E ha grande confiabilidade
e estabilidade no fornecimento do servico”, diz. Foi
por conta dessas vantagens que a empresa agricola
Irmé&os Walker, de Barreiras (BA), decidiu investir na
banda larga via satelite oferecida pela Hughes.

Ha quatro anos, a Irmaos Walker iniciou um pro-
cesso de profissionalizacdo da gestdo, mas o servico
deinternet que tinhana épocanéo era adequado ao
novo modelo de negdcio. "0 sistema néo era otimi-
zado para uso corporativo, entdo havia dificuldade






